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El6szé

Az ihletet arra, hogy megirjam ezt a konyvet, egy
jotékonysdgi rendezvény adta. Egy vasdrnap este volt,
amikor pdr szdz ember megjelent ezen a vacsordn,
tudvén, hogy pénzt fognak télik kérni. A cél kétmillié
dolldr volt.

Ahogy ott korbenéztem, kik lennének azok, akik
ténylegesen ki tudndnak ennyi pénzt fizetni, azt hittem,
a cél lehetetlen.

A terem tele volt keményen dolgozé, rendkiviil
nagylelkli emberekkel, akik a pénziik nagy részéc mar
odaadtdk. Volt olyan is, aki kolesont vett fel, és sokan az
idejiiket ajdnlottdk fel, dnkéntességi alapon. Volt olyan,
aki a fentiek koziil mind a hdrmat. Littam rajeuk, hogy
mindenki tobbet akart adni, de mdr nem volt mibél.

Az adomidny husz szdzalékdr a jelenlévdk kozil tven
ember adta dssze. A kovetkezd 500.000 dollir négy
csaldd adomdnya volt, de még igy is egymillié dolldr
hidnyzott.

Az utolsé millidt egy férfi egyediil adomdnyozta, a
hallgat6sdg izgatottan és felvillanyozva fogadta. Az
emberek konnyes szemmel nézeék és biiszkék voltak
arra, hogy sikeriilt ezt a fontos célt elérni es finanszirozni
egy igazdn értékes projektet. Ahogy elnéztem, hogy
mindenki tinnepel, rdjottem, egy olyan ember sem volt
a teremben, aki ne akart volna az a pasas lenni, aki az
utolsé milliét egyediil adta.



Este amikor megihletve hazaértem, azt mondtam
a feleségemnek: “irni fogok egy konyvet, amiben
megtanitom az  embereknek, hogyan lehetnek
milliomosok”. Es aznap éjjel megirtam ezt a kényvet.

A Milliomos Fiizet “szellemird”, hatdst keltd szavak és
megannyi gazdasdgi tény felsoroldsa nélkiil {rédott. Sét,
két 6ra alate késziile el.

Elére elnézését kérem az egyszerliségért. Remélem,
hogy ez a kis fiizet millimosokat fog létrehozni, nem
pedig dijnyertes irokat vagy kézgazddszokat. Nem az a
szdndékom, hogy nagydobra verjem, mi mindent ércem
el eddig az életemben, vagy hogy mennyit tudok.

A valésdg az, hogy amit én anyagilag lécrehoztam az
életem sordn, az nagyon egyszer(i, ezért fog neked is
miikédni.

Segiteni szeretnék abban, hogy elérd a milliomosok
stdtuszdt, hogy igazdn gazdag lehess. Ha hiszel abban,
hogy megérdemled, hogy te legyél az az ember a
teremben, aki kidllitja azt az egymillids, tizmillids vagy
akdr szdzmilliés csekket, akkor indulds!
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Bevezetés

A Milliomos Fiizet: Hogyan Legyél Te Is Szupergazdag
cimi miiben le fogom egyszer(siteni annak a folyamatdt,
hogyan legyél te is milliomos, vagy akdr szupergazdag.

Ez nem valami délibdb vagy elérhetetlen nagy dlom.

Tudom, hogy elérhetd, hiszen én haszndltam az itt leirt
adatokat és elértem. 100%-o0s bizonyossdggal 4llitom,
hogy ezt bdrki meg tudja csindlni és még tobbet is, ha
hajlandé megdolgozni érte. Fiiggetlentl a jelenlegi
gazdasdgi helyzetedtdl, fiiggetleniil attdl, hogy hol laksz
¢és mivel foglalkozol, te is szert tehetsz vagyonra. Es

hiszem, hogy ez egyben a Te feladatod is.

Ha nem ismered a torténetemet most megosztom veled.
Fiatal koromban megfogadtam magamnak, hogy egy
nap gazdag leszek, 4ridsi vagyonom lesz.

Ettél kezdve éjt nappalld téve nagyon keményen
dolgoztam, és megteremtettem egy generdcids vagyont,
ami val6szindleg elpusztithatatlan. Azért mondom
‘valészintileg’, mert nem vagyok annyira naiv, hogy
aldbecsiiljem a gazdasdgi manipuldcidkat és azt az
driiletet, ami ezen a bolygén jelen van.

Bé4r mér tizenhat éves koromban elhatdroztam, hogy egy
nap gazdag leszek, huszonot évesen még mindig nem volt
pénzem. Aztdn elkezdtem tanulmdnyozni a gazdagokat.
Haszndltam a jolét megteremtésének alapelveit, aztén
kodifikiltam hogy mi miikodéte és mi nem. Ez egy
hosszt folyamat volt. Emlékszem, mikor dsszejott az elsd
10.000 dolldrom — majd amikor egy nap rdjottem, hogy
ez mér 100.000 dolldr. A harmincas éveim elején az elsd
Imillié félre volt téve. Azdta mdr 6t céget felépitettem,
amelyek 100 millié dolldrt forgalmat bonyolitottak
évente, tobb mint 100 millié dolldr netté értéket hoztam
létre, és van egy jovedelemtermeld ingatlanportféliém is,
aminek tobb mint 400 millié dolldr az értéke.
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Lehet, hogy most azt mondod, “Jé neked, Mr. Cardone,
de meg tudjod mutatni mdsoknak is, hogy hogyan
csindltad?” Bdr azt nem tudom garantdlni, hogy te is
ugyanazokat az eredményeket fogod elérni, mint én, de
mdr tébben vannak akik nagyobb pénziigyi sikert értek
el azzal, hogy ezeket az elveket alkalmazzdk. Ime néhdny

koziiliik:

- Dale C. 6tvennégy éves volt és 56 dolldrja volt. Ma
tobb mint 10 millié dolldrc netté vagyona van és
megbizhatd havi jovedelme, melyet az itt leirt 8 egyszer(i
1épés haszndlatdval érte el.

- Jarrod G. huszonnyolc éves volt, amikor elkezdte
kévetni ezt a 8 egyszert 1épést; négy év alatt milliomos
lett, hdrom biztos jévedelemforrdssal.

- David F havi 8.000 dolldr utin havi 50.000 dolldrt
keresett.

- DJay H. 38.000 dolldrt értékesitett évente, amit
135.000 doll4rra tudott emelni.

- Robert F ugyanezt az informdciét haszndlva a 18.000
dollaros éves keresetét évi 360.000 dolldrra emelte 24
hénap alatt.

- Diane C. hatvanét éves volt amikor alkalmazta ezeket a
milliomos stratégidkat, és az ezt kdvetd évben tobb pénzt
keresett, mint el8tte egész életében.



fejezet 1

A meggazdagodis nem csak egy

dlom

Azt, hogy hogyan védljunk milliomossd, multimilliomossd,
vagy akdr hektamilliomossd (100 millié egység), nem tanitjak
az iskoldkban vagy az egyetemeken. Valéjiban a tdrsadalom
tobbsége a homlokdt rdncolja, amikor valaki arrdl beszél, hogy
gazdag akar lenni; néhdnyan még tiltakoznak is azok ellen, akik
pénziigyi fiiggetlenséget hoztak létre.

Ez egy vicces dolog, hogy az iskoldkban megtanitanak {rni-
olvasni, tanitanak matematikdt, térténelmet, foldrajzot - még
azt is megtanitjdk hogyan kell dtmenni egy vizsgdn, de azt a
témdt, hogy hogyan lehet meggazdagodni, széba sem hozzdk.
Az, hogy szupergazdagok legyiink, Ugy tlinik, szinte csak
fantdzidnknak, a mozifilmeknek, vagy részegen jdtszott “mi
lenne, ha’-jatékoknak fenntartott téma.

A legtdbben azt hiszik, hogy a milliomosnak lenni a Szerencsés
Sperma Klub tagjainak, cégek tulajdonosainak, aranydséknak,
lottdnyerteseknek, sportoldknak, rappereknek és feltaldléknak
fenntartott kivaltsdg. De ez nem igaz. A rendkiviil gazdagok és
milliomosok mindenféle tdrsadalmi csoportbdl érkeznek. Csak
azért, hogy egy mitoszt leromboljak, elmondom, hogy &tbédl
négy milliomos ma valaki mdsnak dolgozik.

Az igazi oka annak, hogy a legtobb ember soha nem lesz gazdag,
az az, hogy nem gondoljik, hogy ez lehetséges. Hozzdjuk kozel
llok meggydzték ket arrdl, hogy egyszerfien csak legyenek
clégedettek a pénziigyi helyzetiikkel, akdrmilyen legyen is az. A
misik oka az, hogy az emberek alapjdban véve nem értik, mi is
a pénz. Nagyon kevesen tudjik, hogyan kell pénzt keresni; még
kevesebben tudjak, hogyan kell megtartani, és szinte senki nem
tudja, hogyan kell megtdbbszordzni. Csak nézz kériil és ennek
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a jeleit mindenhol ldtni fogod.

A vildg egyik leggazdagabb orszdgiban, Amerikdban, az
emberek 76 szdzaléka fizetéstdl fizetésig él. Koriilbeliil 50
szdzalékuknak nincs nyugdija és 47 szdzalékdnak nincs 400
dolldrja félretéve vészrartaléknak.

Ha ezek a statisztikdk egy szegény orszdgra lennének jellemzdek,

az egy dolog, de Amerika egy gazdag orszdgnak szdmit.

“Nagyon kevesen tudjék, hogyan kell pénzt keresi, még
kevesebben tudjdk, hogyan kell megtartani, és szinte senki
nem tudja, hogyan kell megtobbszordzni.”

Kapcsold be a televiziét vagy menj fel az internetre és ldtni
fogod a nevetséges pénziigyi tandcsokat, melyeknek se vége, se
hossza. A mai “pénziigyi tudosdk” a takarékossagi 6tletekeikkel
szeretnék, hogy megtaldld a gazdagsdghoz vezetd utat. Mint
példdul: keresd meg a legalacsonyabb drat egy termékhez,
vagy fujj tobb levegdt a gumiba, hogy ezzel kevesebb benzint
fogyasszon az autd, stb. A kedvencem, amin jét szoktam
nevetni: ha a napi kdvédat nem kdvézéban iszod meg, azzal
700 dolldrt spérolhatsz meg évente. Még ha évi 700 dolldrt
takaritasz is meg az clkdvetkezendd Stven évben, azzal gazdag
nem leszel, csak a 6reg.

Egy mdsik nagy tudds azt prédikilja, hogy minden hitel rossz.
Es aziltal, hogy nem veszel fel semmilyen hitelt, valamiféle
pénziigyi fliggetlenségre teszel majd szert. “Soha, semmilyen
koriilmények kozdtt ne vegyiink fel hitelt” - ajénlja a kordbban
cs6dbe ment szakértd. Figyelmen kiviil hagyja azt a tényt, hogy
a legtobb szupergazdag ember hitelt vett fel és haszndlta arra,
hogy vagyondt megtobbszordzze.

Csatorndt valtasz a TV-n és komoly grafikonokat ldtsz majd,
melyek szerint 4t kellene adnod a pénzed a fitknak a Wall Street-
en, akik sokkal okosabbak nélad, és 6k majd szépen befekeetik
a pénzedet részvényekbe, kotvényekbe és olyan pénziigyi
eszkozokbe, amit 8k maguk sem tudnak elmagyardzni, mi is
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az pontosan. Kérj a sziileidt8l pénziigyi tandcsot és 6k a sajit
életttjukat fogjak neked elmondani: szerezz egy j6 munkdt,
vegyél egy hdzat, fizesd szorgosan a nyugdijadat, légy hdlds
hogy neked t6bb van, mint mdsoknak és imddkozz, hogy
minden simdn menjen.

En soha nem csak annyit akartam, hogy “épp elég” legyen. Sét,
Sszintén megmondom, én mindig is gazdag akartam lenni.
Bér én hiszek az ima eréjeben, soha nem Istentdl virtam el,
hogy a pénziigyeimet megoldja és bizonyosan nem attdl tettem
fiiggévé a dolgokat, hogy majd magdtél “minden simén megy”.
Mir fiatal koromban észrevettem, hogy azok az emberek,
akik déntéseket hoztak és dontési szabadsdggal rendelkeztek,
valahogy mind gazdag és pénzes emberek voltak. En egyike
akartam ezeknek lenni. Nem a pénz kedvéért akartam pénzes
lenni, hanem azért, hogy déntési szabadsdggal rendelkezhessem.

Nyolcéves koromban volt az egyik legels§ tapasztalatom a
pénzzel, amikor bementem a helyi élelmiszerboltba. Volt egy
negyeddolldros a zsebemben ¢és el akartam kélteni a boltban.
Nagyon izgatott voltam, kicsit szeleburdi, és gy éreztem,
mintha az enyém lett volna a vildg. A bdtydmmal sétdltunk
a bolt felé, amikor véletlenill elejtettem a pénzt és az szépen
belegurult egy lefolyéba. Térden, majd hassal a foldon
prébéltam elérni az érmét, de sajnos a karom tdl révid volt és
nem értem el. Vizesen, koszosan és diithdsen keltem fel. Sirni
tudtam volna mérgemben!

Emlékszem ahogy hazaértem elmondtam édesapdmnak, hogy
elveszitettem a pénzemet. Apdm csak annyit mondott, “soha ne
jétssz a pénzzel.” A nagyapdm késébb megragadta a karom és azt
mondta, “Fiam, nem csupdn az a probléma, hogy elveszitetted

a pénzed, hanem az, hogy ez volt az 6sszes pénzed.”

Ettdl a veszteségtdl kezdve a gondolataim a kériil forogtak,
hogy hogyan lehet annyi pénzt sszegytjteni, hogy egyetlen
esemény vagy veszteség se okozzon olyan kdrt, hogy pénz
nélkiil maradjak.
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fejezet 2

Honnan kapsz tandcsokat?

Figyelmeztetés: ahhoz, hogy ez az egész mikodjon,
nagyon szelektivnek kell lenned azzal kapcsolatban,
hogy honnan fogadsz el tandcsot. Mondd el valakinek,
hogy éppen egy kényvet olvasol arrdl, hogyan lehetsz
szupergazdag és nagy valdszinliséggel azt mondjdk ré:
ez lehetetlen. Prébdld ki, most rogton! Hivd fel néhdny
bardtodat, és biztosithatak arrdl, hogy az egyikiik
azt fogja mondani, “Tényleg? Az egyetlen ember, aki
meggazdagodik, az az a fickd, aki a kényvet irta.”

Létod, részben ott a baj, hogy legtobben olyanokhoz
fordulnak pénziigyi tandcsért, akik maguk is anyagi
gondokkal kiizdenek, vagy akik mdr feladtdk a pénzzel
val6 harcot. A legtobb pénziigyi tandcsot azoktdl kaptuk,
akik kozel dllnak hozzdnk. Legtobbnek koziilitk vagy
nincs is pénze, vagy mdr rég feladtdk. Es van olyan ember
is, akitdl tandcsot kapsz, aki nem is tudja elképzelni,
hogy a pénziigyi szabadsdg elérése lehetséges lenne.

At kell ldtnod a sok butasigon, amit a csalddod, a
televizié, a szakért8k, a kiilonbo6zd blogok, a cuki idézetek
az Instagramon, és a sok-sok buta kis kézmondds mond.

At kell ldtnod az Ssszes zajon és ziirzavaron a pénzzel
kapcsolatban ésfel fogod fedezni, hogy van egy olyan réteg,
akik 6ridsi vagyont halmoztak fel. A Fold leggazdagabb
embereirdl beszélek, akik mdgnesként vonzzdk a vagyont
és a bdséget. Akik csoddsan boldogulnak, nem szdmit, mi
toreénik a nagyvildgban, néhdnyuk még jobban is teljesit
akkor, amikor rosszul mennek a dolgok, mint amikor jél.
Ezek azok az emberek, akiket tanulmdnyoznod kell
és az 6 példdjuk szerint kell a sajét pénziigyi utad
modelljét kialakitanod. Legyél nagyon koériiltekints,
hogy kitdl fogadsz el pénziigyi tandcsot, és soha ne
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hallgass olyanra, aki feladta, vagy aki csak szinlel! Tul
sokan szinlelnek valamit manapsdg, és még tbb az,
aki egyszertien feladta a pénziigyi szabadsdg elérésének
lehet8ségét is. Mindezt azért mondom el, mert én a
kezdetektSl f8ként tigy szereztem a tandcsaimat, hogy
megfigyeltem a sajdt kornyezetemet. Természetes médon
a kozvetlen kérnyezetemed! tanultam és azok filozéfidjdr
vettem at, akik a legkozelebb alltak hozzdm. En is a
kozéposztalyban néttem fel. Apim nagyon keményen
dolgozott, hogy az amerikai kdzéposztaly életszinvonaldt
megteremtse nekiink, ami nagy eredmény volt. Anydm
és apdm, mindketten szegény csalddbdl szdrmaztak.
Apdm feltorndzta magdt a kozéposztdlyba, de nem sokkal
kés6bb fiatalon, 6tvenkét évesen meghalt.

“Soha ne fogadj el tandcsot olyantdl, aki feladta, vagy
aki szinlel.”

Anydm semmit nem tudott a pénzrél, és ott 4llt annak
a felel8sségével, hogy felneveljen 6t gyereket abbdl a
kevés kis pénzbdl, amit apdm életbiztositdsdra kaprunk.
Anydm félt, s6t, teljesen le volt stjtva.

Minden nap harcrakészen prébélta tilélni a dolgokat
és kitaldlni, hogyan éljiink meg. Tehetetlennek éreztem
magam. Nem tudtam segiteni neki, legaldbbis ugy
gondoltam.

Anydm szavajirésa a kovetkez8k volt, “ne pazarolj el
semmit!”, “kapcsold le a villanyt”, “csak azt hasznild,
amire szitkséged van” “spérolj mindenen” és “légy hdlds
mindenért”. Mire tizenhat éves lettem, elegem volt abbdl,
hogy anydmat édllandé félelemben ldssam élni. Egyszer
azt mondtam neki, “Egy nap nagyon gazdag leszek, hogy
soha t6bbé ne kelljen aggédom a pénz miatt. Es amikor
ez megtorténik, nagyon sok embernek segiteni fogok.”
Anydm azt hitte, halddan kélydk vagyok, pedig nem igy
volt. Nem voltam hélds, mivel utdltam azt, amilyen életet
éltiink. Ennek eredményeképpen az elkévetkezd negyven
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évet arra forditottam, hogy megprébdljam mindezt
megvéltoztatni sajét magamnak és mdsoknak is.

A gazdaggd vélds tabu téma a tdrsadalomban. Prébald
ki. Menj és mondd el valakinek, hogy szupergazdag
leszel. Azt fogjak hinni, hogy megbolondultdl. Legyél
gazdag, majd nyiltan mondd meg az embereknek:
“én gazdag vagyok”, és a tdrsadalom kapzsi, pénzsévir
elitista disznénak fog felcimkézni. Ha azt mondod az
embereknek, hogy szegény vagy, egyiittéreznek veled. De
ha azt mondod, hogy gazdag vagy, megvetnek.

Az igazsdg az, hogy a meggazdagodds - akdr a rendkiviili
gazdagsdg is - nem lehet tabu; ez legyen a csatakidltdsod!
Csak a mult évben tobb mint 100 millié dolldrt
segitettem OsszegyUjteni jétékony célokra. Emlékszem,
ekozben volt olyan, amikor annyira nem volt pénzem,
hogy egy dolldrt sem tudtam volna kélesonadni.

Gazdaggd valni nemcsak lehetséges, hanem létfontossdgi
a tdlélésedhez, és ahhoz hogy képes legyél segiteni
azoknak, akiket szeretsz. Mi egy gazdasdgi életet él8
bolygén lakunk. Minden nap mindegyikiinknek szembe
kell néznie a pénzzel, az ezzel kapcsolatos elvardsokkal
és korldtozdsokkal. Kezdve attdl, hogy élelmiszert vegyél,
hogy tudjdl mit enni, hogy gondoskodj a gyerekeidrdl
és sziileidrdl, hogy anyagilag felkésziilj arra, hogy el
tudd magad tartani id8s korodban és hogy a vdratlan
eseményekerdl is gondoskodni tudj.

“A meggazdagodds - akdr a rendkiviili gazdagsdg is -
nem lehet tabu; ez legyen a csatakidltdsod.”

Az pénz témdjdnak csaknem az egész teriilete meg
nem értett. Mi a pénz? Honnan jéte? Ki dond el az
éreékér? Mikor elég? Hogy fektetem be a pénzt? Honnan
tudom, mikor van elég pénzem a befekeetésre? A fenébe
is, a legtobb ember azt sem tudja, mennyi adét fizet!
A legtobb embernek tobb megtakaritott pénze volt
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tizéves kora alatt, mint az egyetem utdn. Ez 6riilet, ha
belegondolok. Hogyan lehet egy kélykonek, aki semmit
sem tud a pénzrdl, tobb pénze, mint egy felndttnek
egyetemi diplomdval?

A valésdg az, hogy legtobben neveltetésiink alatt
nem kaptunk megfeleld tuddst a pénzrél. Ha az alsé-
vagy kozéposztdlyban nétiél fel, akkor az als-  és
kozéposzidlybeli meggyozodest 6rokolted. Es leragadril
ezeknél az elképzeléseknél. A pénz és a gazdasdg kozel sem
olyan bonyolult, mint ahogy azt az iskoldk, egyetemek,
kozgazddszok és pénziigyi csatorndk el8adjik. A pénz,
a kozgazdasdgran, vagyont felhalmozni és pénziigyi
szabadsdgot elérni - valdjiban nagyon egyszerd.

Péld4ul aki azt 4llitja: a pénz nem boldogit, annak soha
nem volt elég pénze ahhoz, hogy tudja ez igaz-¢ vagy sem.
Ez a gondolat olyanoktdl szdrmazik, akik azt probdljak
megfejteni, nekik miért nincs pénzitk. Ezzel igazolni
igyekeznek sajdt életiik jelenlegi allapotat.

Péld4ul anydm éllandéan kuponokat vagdosott, mintha
az élete mult volna rajta; ez volt az egyetlen jétéka. Es
minden idejét azzal toltotte, hogy ezt a tevékenységét
megindokolja.  Emlékszem egyszer megldtogatott
Beverly Hillsben, jéval azutdn, hogy pénziigyileg mdr
sikeres voltam. Elmentiink bevdsdrolni és azt mondtam
neki, “Anya, vegyél onnan hat articsékdt!” O a  déli
akcentusdval rdvagta, “Istenem, flam, én ezt meg tudom
venni akdr egy dolldral kevesebbé is otthon.” En erre:
“Anya, akkor legyen egy tucat (12); mivel én nem fogok
egydolldronként tonkremenni.”

“Aki alsé- vagy kozéposztdlyban nétt fel, az az alsé- és
kozéposztalybeli meggydz8dést srokolee.”

Litod, az én édesanydm még mindig a szegény és a
kozéposztdly szerinti meggy8z8désben élt jéval azutdn,
hogy ez szdmitott volna. Ez az, amit az emberek csindlnak
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4ltaldban - megvédik mindazt, amit akkor és azért tettek,
hogy tuléljék életiik bizonyos részeit, és aztdn leragadnak
ebben az alacsonyabb, rossz dllapotban.

Na most kanyarodjunk vissza oda, hogy a pénz
boldogit-e vagy sem? Biztosithatlak arrél, hogy a pénz se
nem boldogit, se nem boldogtalanit.

Voltam mar boldog is és boldogtalan is. Voltam mdr
cséré és nagyon gazdag is. A kettdnek semmi koze
egymdshoz. Aki ugyanabban a beszélgetésben ezt a
kett8t probdlja 6sszevonni, az csupdn azt prébdlja
igazolni, hogy neki személy szerint miért nincs pénze.
Egy személyes megjegyzés ezzel kapcsolatban: ha mdr a
boldogtalansigot valasztod, legaldbb legyél olyan gazdag,

amennyire csak lehetséges!

A pénziigyi szabadsig két szellemi és egy mechanikus
részbdl 4ll. Elészor a szellemi részée kell j6l megértened.
Hadd mondjam igy: el8szor valdszintleg “el kell hogy
veszitsd a fejed”, azokkal a meggy8z8désekkel egyiitt,
amelyekkel felndteél. Példaképpen: a gazdaggd vdlds
olyan, mint egy jiték, ahol legtobbszor tdmaddsra
készen kell lenni, vagyis tdmadddlldsban, nem pedig
véddéllisban, ahogy azt anydm tanitotta. Manapsdg a
kockézatok kikiiszobolése csakis kockdzatok vallaldsdval
lehetséges. De ehhez tudnod kell, mikor kockaztass.
Edesapdd tandcsa valdszinlileg mindig az volt, hogy
védéként jétssz a pénzeddel. Ahhoz viszont hogy gazdag
legyél, meg kell tanulnod szinte mindig tdmaddként
jtszanod, nem pedig véddként.

A vagyon nem ismer nemet, kort és nem érdekli a sztorid
- nem mutat egylittérzést és nincsenek érzései. Nem
hallgat semmilyen istenre. Nincs tdl fiatal vagy tdl id8s
kor a szdmdra: bdrki jétszhatja ezt a jdtékot. De a vagyon
jatékdt timaddként kell jétszanod.

“Ha a boldogtalansdgot vélasztod, legaldbb legyél olyan
gazdag, amennyire cask lehetséges!”
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Ahhoz, hogy megnyerd a pénz jétékdt, el8szor is tdmaddként
kell jétszanod a pélydn. Késdbb, mikor mdr joval el8rébb
tartasz a pénz jatékdban, lehet védddlldsban is jatszani. Ha meg
szeretnél gazdagodni, nem lehetsz védd vagy nézd; és kelleni

fog egy megfeleld stratégia is.

Mindemelett viszont soha nem volt még ilyen kénnyli
meggazdagodni, mint a mai vilagban, é soha nem is volt
fontosabb. Csak tavaly t6bb mint 500.000 amerikai hdztartds
lépett be a milliomosok kozé. Te készen dllsz arra, hogy

meggazdagod;?

Egyike vagyok azoknak, akik rdjottek, hogyan lehet
vagyont teremteni.  Milliomos lettem, tobbszdzszorosan.
En azért mondom mindezt, hogy inspirdljalak. Te is meg
tudod ezt csindlni! A vagyon, amit teremtettem, nem a
tanulmdnyaimnak koszonhetem; az teljesen felelsleges vol.
Nem az 0Osszekottetéseimnek koszonhetem; azokat mind
megsemmisitettem. Nem a szerencsén miulott; soha nem
tartoztam a szerencsések kozé. Nem vittem a cégemet t8zsdére,
nem volt egy klassz 4 taldlmdnyom, sem divatos alkalmazdsom.

Olyan informdciét tartasz a kezdben, amely pontosan
megmutatja, hogyan kereshetsz meg és halmozhatsz fel tw6bb
millié vagy akdr t6bb szdzmillié dolldre. Azt is mondandm,
hogy ez a fiizet megmutatja azt is, hogyan legyél millidrdos, de
azt még nem értem el személyesen, igy csak olyan dllitdsokat
teszek amelyeket én és mdsok mér elértek.

(1) Tarts ezt a fiizetet a birtokodban, amig milliomos nem
leszel!

(2) Oszd meg ezt a fiizetet valakivel! Itt a link:
MillionaireBooklet.com

(3) Miutdn meglett a tiéd, segits mdsoknak is elérni ugyanezt!

“A meggazdagodds leginkdbb egy tdimadd jéték, nem

védekezd.
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fejezet 3
1. 1épés:
A milliomos dontés

Ahogy mir kordbban mondtam, a legnagyobb hiba
az, hogy azt gondoljuk, milliomosnak lenni lehetetlen.
Az emberek egyszerlien nem gondoljdk tgy, hogy ez
velitk megtorténhet. Tehdt az elsé dolog, amit meg kell
tenned az, hogy eldontdd: Te milliomos leszel - vagy
multimilliomos, akdr millidrdos - ha gy akarod. El kell
déntened. Majd Gjra és Gjra meg kell erdsitened ezt a
dontést. Mintha a foldbe vernél egy tdbldt: “En nagyon
nagyon gazdag leszek.” En biztos nem foglak birdlni
azért, mert meghoztad ezt a dontést. Ha olyasvalakivel
osztod meg azt, hogy te gazdag szeretnél lenni, aki mdr
maga is létrehozott vagyont, nem fogja a szemoldokét
rancolni sem birdlni, inkdbb villon vereget és valami
olyasmit fog mondani, hogy “Nagyszeri! Meg tudod

csindlni és mellesleg meg is kellene csindlnod”.

“Itt és most verj egy tabldt a foldbe:
“En nagyon nagyon gazdag leszek.”

Azok akik vagyont hoztak létre tudjdk, hogy a pénziigyi
szabadsdg megteremtése egy mélt6 kaland. De barkinek
sikeriilhet ez? Emlékeztetdiil mngegyzem, a mai
milliomosok t5bb mint 80 %-a 6n4lléan érte azt el. Ok
az ugynevezett “elsé generdciés milliomosok”. Ami azt
jelenti, hogy 6k hoztal% létre a millidikat, nem 6rokoleék.

Na most, miel6tt a kis automata hang ezredszerre is
rikezd a fejedben, hogy “A, nem akarok én gazdag
lenni...!” vagy hogy “En csak boldog akarok lenni!” meg
kell értened ket dolgot: 1) Az, hogy meggazdagodj nem
csak rélad szol, 2) anyagilag korlatoznof sajit magad - a
képességeid leériékelését jelent.
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Legtobben meg vagyunk gyézddve arrédl, hogy be kell
érniink az alapvetd sziikségleteink kielégitésével: ruhdk,
egy lakds, kozlekedés, szabadidd, taldn egy felsd vezetdi
pozici6 és valamennyi pénz a bankban. Ez az igynevezett
kozéposztdly. A kozéposztdly azoknak vald, akik beérik
azzal, ami ¢pp elég’ - a bdségre valé torekvés helyett. A
kozéposztalybeli élet egy kompromisszum, és ez egy 6nzd
dolog. Amikor megalkudsz a pénziigyi helyzeteddel,
akkor nem tudsz segiteni mdsoknak, mert csak azért
kiizdesz, hogy sajit magad elldsd.

Ennek a mdsik oldala az, hogy dllanddan leértékeled
sajdt magadat. Sokkal tbbre vagy képes, mint gondolod,
miért éred be csak mérsékelt anyagi célokkal? Egész
életemben éreztem gyStrédtem amiatt, hogy tobbre
vagyok képes, hogy tobbet tudok elérni, tobbet tudok
létrehozni, es tobbet tudok segiteni. Akkor vagyok a
legboldogtalanabb, amikor nem figyelek erre a gyotrd
érzésre, és akkor a legboldogabb, amikor kévetem azt.

“A kozéposztdlybeli élet egy kompromisszum, és ez egy
6nz8 dolog.”

Elég az ezotéridbdl, térjiink vissza az anyagi vildgba!
Kereshetsz 80.000 dollart évente, vagy akar 400.000
dolldrt is - és tovabbra is kiizdeni fogsz az anyagiakkal,
actdl fiiggben, hol élsz és mennyi feleldsséged van. Csak
azért, mert valaki tobb pénzt keres, mint egy misik,
aki egy ¢hezd faluban sziiletett egy harmadik vildgbeli
orszdgban, nem jelenti azt, hogy sokkal jobban él. Az
érvelés az, hogy, “mivel van mobiltelefonod, internet-
hozzéférésed, vezetékes vized és villanyod - hdldsnak
kellene lenned”. Ez kddoltan annyit jelent, hogy “adj
értelmet annak a helyzetnek, amelyben vagy”.

De annak, hogy nincs elég pénzed, semmi értelme sincs.
Egy ember egyszer azt mondta nekem: “Tudod, mi az
értelme az Oriileségnek? A vélasz az, hogy semmi!” Es ha
valakinek nincs elég pénze: az 8riiltség. Az az elképzelés,
hogy valakinek csak annyi pénzre van sziiksége, hogy
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“kényelmesen megéljen” vagy “megfeleléen elégedett”
legyen, vagy “tobb legyen, mint mdsoknak” nevetséges,
és csak arra szolgdl hogy igazolja a jelenlegi helyzetét.

A koézéposztdly tobb millidrd embert jelent, akik meg
vannak gydzve arrél - a politikusok és a média 4ltal
—, hogy a pénziiket adjak 4t a ndluk okosabbaknak,
telepedjenck le egy szép hdzba (csokkentve a lehetdségét
annak, hogy barhovd is konnyen elkoltozhessenek a
kovetkezd i);rminc évben), és legyenek tdrvénytiszteld,
adéfizetd dllampolgdrok, akik hdldsak azért, hogy
mennyivel jobban megy nekik, mint azoknak, akiknek
kevesebb van.

“Elegendd pénz nélkiil élni Sriileség.”

Hozd meg a doéntést most, hogy milliomos leszel
és rombold le az 8sszes olyan elképzelést, amely a
kozéposztdly mitoszdt bélvdnyozza. Az ideiglenes
kényelmet, amit egy hdz nyujt, egy jé iskoldt, egy pdr
BMW-t, a nyugdijat. Két hét %’kapcsolédés semmi
ahhoz képest, amit egy hatalmas vagyon megteremtése
jelent.

Az els§ 1épés ahhoz, hogy milliomos legyél, az az, hogy
meghozd ezt a dontést, és ehhez el kell veszitened a
koézéposztdlybeli fejed, és fel kell venned a milliomos
gondolkoddsmédodat. Meg szabadulnod a kisléptékd,
védekezd, kockdzatkeriil gondolkoddsmddtél.  Soha
nem volt még kdnnyebb, hogy valaki meggazdagodjon,
de ha nem viltoztatod meg a gondolkoddsmédodat,
ez tovdbbra is lehetetlen marad. Ma rengeteg pénz van
a vildgon, és sokféle méd arra, hogy vagyont hozzunk
létre, de ez nem fog megtdrténni, ha megelégsziink azzal,
amink van.

Sokan nem értenek egyet velem ebben, de én tgy vélem,

a milliomos a mai vildg j kézéposztdlya. Tény, hogy még

sok milliomos is gy taldlja: kiizdelmes a megélhetés. Ha

igazdn gazdag szeretnél lenni, akkor az egymillié dolldrt
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meg kell tizszerezned vagy huszszoroznod vagy akdr
szdzszoroznod.

“Az elsé 1épés ahhoz, hogy szupergazdag legyél az, hogy
meg kell hoznod ezt a dontést, majd el kell veszitened a
kozéposzidlybeli fejed.”

Haszndld a Tizszerezd Tervezdt és kezdd el megerdsiteni
a sajat multimilliomos stdtuszodat, minden reggel és
este, vagy bdrmikor, amikor visszaesést tapasztalsz. Hozd
meg ezt a dontést itt é most: “En nagyon, nagyon,
nagyon gazdag leszek, és sok mds emberen fogok segiteni
ekozben.”

Amikor kételkednél abban, hogy ez lehetséges, vedd el§
ezt a kis fiizetet, olvasd el Gjra és bizz bennem, hogy én
segitek abban, hogy eljuss oda. Még nem kell, hogy bizz
sajit magadban - egyszer(ien bizz valaki olyanban, aki
mindezt mdr megcsindlta. Amikor én el8szor elkezdtem
tanulmdnyozni a gazdag embereket, én benniik biztam,
mert akkor még magamban nem tudtam bizni.
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fejezet 4

2. 1épés:

AA° 11 A 1
Ivilliiomos viatek

A misodik 1épés egyszerlien csak matek. Tudtad, hogy
legtobb ember élete folyamdn megtermel valamint
kapcsolatba keriil egy millié dolldral? Ha évente 50.000
dolldrt keres valaki, az hisz év alatt egymillié doll4r.

Annak, hogy elérj birmilyen célt, az a kulesa, hogy eldszor
is elhidd: a célod redlis és megvaldsithat6. Ehhez pedig
egyszerien a Milli6 Dolldros Matekra van sziikséged.
Hényféleképpen tudsz dsszegytjteni egymillié dolldre?
Keress meg minden lehetséges utat!

Enneck az a célja, hogy egyszeribbé tegyiik a céle. A
bestsellerré vélt “Hogyan legyiink milliomosok” cim
webindriumomon a tapadds jegyzetlapok példdjde
haszndltam erre. Hogyan gyijhetd 6ssze egymillié
tapados jegyzetlap? ElSszor is fel kell tenned a kérdést,
létezik-e egy millié tapadds jegyzetlap a f6ldon?
Midsodszorra azt, hogy ezek kinél vannak? Harmadszorra
pedig azt kérdeznéd: “Mit kell tennem ahhoz, hogy az
enyém legyen?” Csindld meg a matekot, hogy létrehozd
a lehetdséget, aztdn alakitsd ki a stratégidt.

Csindld a Milliomos Matekot, ezzel megerésitve a sajdt
milliomos lehetéségeidet és a sajdt elkotelezettséged
arra, hogy ezt véghezvidd! A vagyon eléréséhez egyszert,
alapvetd matekra van sziikséged, minden gazdag ember
ugyanezt fogja neked mondani. Végiil is az, hogy
megszerezz egymillié dolldrt, csupdn a szdmokrdl szol.
Maradj az egyszerliségnél! A legjobb 6tletek mindig
egyszertiek.
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“Végezd el a Matekot hogy létrehozd a lehetdséget, majd
alakitsd ki a stratégidt!”

Dolgoztam olyan pdrokkal, akik miutdn elvégezeék a
Matekot, egymdsra néztek és rdjottek milyen feleldtlenek
voltak eddig. “Mi soha nem szdmoltuk ki eddig!” mondta
a férj a fe%eségének. Az asszony igy szdlt, “Rengeteg
mdédja van annak, hogy ezt elérjiik!” Most végre tisztdn
ldttdk, mi volt a dolguk. Elvégezni a Milliomos Matekot.
Mindent leegyszer(siteni. A stratégia ezutdn jon.

Fizetés: 50 ezer dolldr x 20 év

Fizetés: 100 ezer dolldr x 10 év

Fizetés: 250 ezer dolldr x 4 év

Ordnként keress 114 dolldrt, az év minden 6rdjéban
5.000 ember vesz 200 dolldros terméket

2.000 ember vesz 500 dolldros terméket

10.000 ember vesz 100 dolldros terméket

1.000 ember vesz 1.000 dolldros terméket

5.000 ember 17 dolldrt fizet havonta, 12 hénapig
2.000 ember 42 dolldrt fizet havonta, 12 hénapig
1.000 ember 83 dolldrt fizet havonta, 12 hénapig
500 ember 167 dolldrt fizet havonta, 12 hénapig
300 ember 278 dolldrt fizet havonta, 12 hénapig

Csindld meg als6 tizet a listdn, és akdr tiz millié dolldrt is
kereshetsz egy év alatt.
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fejezet 5

3. 1épés:
A bevételek novelése

Miutdn elvégezted a matekot és  ldtod, hogy
mennyire valds, hogy szupergazdag legyél, arra kell
dsszpontositanod, hogy noveld a bevételi forrdsaidat.
Egyszertien kittizéd az 0j bevételi célokat, majd barmibe
is keriil, megteszel mindent, hogy bevételed noveld;
eloszor 1épésekben, majd kés6bb ugrdsszeriien.

Huszonét évesen azért kiizdottem, hogy megkeressem
a 3.000 dollirom havonta, aztdn felhagytam azzal,
hogy panaszkodjak és hogy gyerekesen viselkedjek a
jovedelmemmel kapcsolatban, inkdbb elkételezetten
noveltem azt. Az elsé célom az volt, hogy a havi
bevételemet egyszerien egy mdsik  3.000 dolldral
néveljem meg. Elvégeztem a matekot. Ez heti 750, napi
100 és 6rdnként 10 dolldr pluszt jelentett — igy redlissd
valt.

Nem hagytam ott a munkahelyemet, bir nem
szerettem a munkdmat. Arra haszniltam fel az akkori
munkahelyet, hogy megtanuljam, hogyan néveljem a
bevételemet. Talszdrnyaltam a célt és tobb mint 7.000
dolldrt kerestem életemben el8szor, ami 84.000 dollar
lenne évente, ha tudom tartani a temp6t. Tovdbbra is
az egyszerliségre Osszpontositottam és az elsd tizenkée
hénapban majdnem 100.000 dolldrt kerestem. Nem

rossz egy huszonhat évestdl, nem?

Hihetetleniil izgatott lettem és rdjottem, mennyire
fontosak a névekedések és a kiugrdsok a jévedelmedben,
mivel ezek bizonyitjak, hogy ott volt a lehetdség. Amikor
abbahagyod a pénz miatti panaszkoddst és elkezdesz
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felel8sséget véllalni a bevételed noveléséére, akkor
fantasztikus, hogy milyen dolgok torténnek meg és hogy
milyen gyorsan térténnek meg,.

A pénz Ggy tlinik, azokhoz dramlik, akik a legtobb
figyelmet szentelik neki és akik a legtobb felelGsséget
vallaljak érte. Engem a pénz soha nem akkor taldlt meg,
amikor panaszkodtam miatta. Eszrevetted hogy azok,
akik legtobbet panaszkodnak a pénz miatt, pontosan
azok, akiknek a legkevesebb van?

“A pénz tgy tlinik azokhoz dramlik, akik a legtobb
figyelmet szentelik neki és akik a legtobb felelsséget
véllaljak érte.”

Ha egy értékesitési poziciéban dolgozol, tudod mit
kell tenned. Adj el tobbet! Ha nem az értékesitésben
dolgozol, akkor keress meg minden lehetséges médot,
hogy plusz bevételre tegyé% szert. Ne mondd, hogy Te
nem tudod, ez egy hazugsdg — bdrki képes bevételt
teremteni. Nézz koriil a dolgaid kézott, mi az, amire médr
nincs szitkséged, és add el 8ket. Ne is foglalkozz azzal,
hogy milyen sokért vagy milyen kevésért adod el &ket.
Csak add el a dolgokat és bizonyitsd be magadnak, hogy
képes vagy novelni a bevételed! Amit pedig nem tudsz
eladni, add oda jétékony célra és érvényesitsd az erre
jaré adékedvezmeényt! Az azonnali ad6jéviirds val6jdban
forditott bevétel; de ezt a kalkuldciét meghagyom egy
alaposabb konyv témdjdnak - a vagyon megteremtésérol.
Mikor mdr mindent eladtdl, men;j dt egy rokonodhoz és
ott is szedj 6ssze mindent, ami nekik mar nem kell, és
add el azokat is az interneten, ezzel novelve a bevételed.

Villalhatsz mellékalldst is mint felszolgdld, masszdr,
bébiszitter, hazidllat -feliigyeld, nyelvtandr, lehetsz Uber-

sof8r vagy kéregethetsz az utcdn.

Egy csaldd egyszer felkért, hogy segitsek megoldani az
tizleti és pénziigyi gondjaikat. Nekik is azt javasoltam,
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hogy kezdjék el eladni néhdny személyes vagyontdrgyukat.
A férj azt mondta “Ezek a javaslatok annyira a mi
szintiink alatt vannak!” Ekkor emlékeztettem arra,
hogy ami igazdn az & szintjiik alatt van az az, a fizetéstdl
fizetésig élnek és soha nem jélétben!”

Akiknek nincs pénziik nydgnek, sirnak, fij a hasuk,
mikézben a gazdagok viéllaljdk mindenért a feleldsséget.
Ha pénzt akarsz, be kell fejezned a panaszkodst, a sirdst,
a menteget8zést, és el kell engedned ezt a “nekem ez jir”

dolgot.

Bérmibe is keriil, meg fogod teremteni a jolétet. A
panaszkodds, a nydgés és a nydszorgés nem fogjak
megnovelni a bevételedet. Villalj teljes elkdtelezettséget
azért, hogy j6létet teremts, légy etikus az utadon és tegyél
meg mindent, amit kell, birmibe is keriil, amig el nem
éred azt. Nézziink szembe a tényekkel, amikor nincs
pénzed, az etikdtlan.

Amikor elhatdrozod magad, meg fogod taldlni a médjdt,
és ez soha nem jelenti azt, hogy etikdtlannak kellene
lenned. Kozvetits vevdket a cégemnek és én fizetek érte.
Minden cég utdn, amit online termékemhez, a “Cardone
Egyetem™hez (www.cardoneu.com) kozvetitesz 500
dolldr jutalékot kapsz, amint lezdrjuk az iizletet.
Kézvetits hetente egyet én 26.000 dolldrt fizetek neked
évente. Kiildj hdrmat hetente én 78.000 dolldre fizetek
neked évente. Keress meg, igy 50.000 dolldrt, és ezen
felil 78.000 dolldr bénuszt fizetek neked kovetitdi
jutalékként. Ezzel csak leroviditettem az idét, ami ahhoz
szilkséges, hogy megszerezd az elsd¢ millié dolldrodat
hasz év helyett mindéssze nyolc év alatt. (Szdmold ki!
Megspéroltam neked 12 évet.) Ez az elfogadhatd szint
alatt van?

“Akinek nincs pénziik, panaszkodnak és nydgnek,
mikdzben a gazdagok feleldsséget véllalnak.”
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Manapsdg olyan sokféleképpen lehet bevételt névelni.
Kezdve az otthonrdl torténd internetes értékesitéstdl, a
blogok irdsitdl, lektordldstdl kiilonbozd szerzéknek, a
podcastok kiaddsdn és partnerprogramok létrehozdsin
keresztiil, a nagy hdlézati marketing vallalatokhoz
val6 csatlakozdsig, és igy tovdbb. Mellesleg szerintem
mindenkinek csatlakoznia kellene valamilyen halézati
marketing programhoz. Csak maga a tény, hogy azonnal
hozziférést kapsz hasonlé gondolkoddst emberek teljes
hdlézatdhoz - akik mind arra térekednek, hogy javitsak
sajét életkorilményeiket -, mdr Snmagdban a jélét
megteremtése.

Amint elkezded névelni a bevételedet, folytasd a matekot
és folyamatosan emeld a a bevételed lépésekben, amig el
nem tudod kezdeni névelni ugrdsszerien. A ugrdsszer(i
novekedés akkor fog bekovetkezni, amikor elkezded
névelni a sajdt készségeidet és elkezdesz beruhdzdsokat
létrehozni.

Emlékszem, amikor elészor kerestem egy év alatt
100.000 dolldrt. Le voltam nytigézve. Akkor elképzelni
sem tudtam volna, hogy egyszer szdzezret keresek egy
hénap alatt! Ezek azok az ugrdsszerli névekedések,
amelyek kiterjesztik a lehetéségeidet és megnovelik a
sajit képességeidbe vetett hitedet. Aztdn emlékszem,
amikor el8szor kerestem meg 100.000 dolldrt egy hénap
alatt. Az dnbizalmam szdrnyalt!

Aztdn csak folytattam a képességeim fejlesztését,
folytattam a matekot, folyamatosan noveltem a
bevételeimet, és valdban eljott az a pont, amikor egy nap
alatt megkerestem a 100.000 dolldrt, aztdn egy 6ra alatt!

Mindezért 1épésekben kellett megdolgoznom, amig
mindez valdsdggd vélt szdmomra. Es nem szdmit, hogy
mennyire prébal valaki meggyd8zni arrdl, hogy egyszerlien
“gazdagga gondolhatod” magad, a bevételed [épésenként
val6 novelése elengedhetetlen ahhoz, hogy kialakitsd az
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ugrdsszerli novekedéseket.

Egy biztos, senki sem lesz gazdag gy, hogy el8sz6r ne
ndvelné meg a bevételeit. Ezt megteheted befektetéssel,
vagy termékek és szolgdltatdsok értékesitésével - vagy
mindkettdvel. A vagyon megteremtése, kiilondsen a
korai szakaszban, nem megtakaritdson vagy befektetésen
mulik, hanem azon, hogy megemeled a bevételi
forrasaidat.

Azoknak, akik azt hiszik hogy feltédeniil sajdt
véllalkozdsuk kell legyen vagy sajit vallalkozdst kell,
hogy tizemeltessenek ahhoz, hogy meggazdagodjanak,
elmondom - ez nem igaz. Sét, val6jéban négybdl hirom
milliomos valaki mdsnak dolgozik. Ahhoz viszont, ho

a bevételi forrdsaidat megnoveld, gy kell miikédnod,
mint egy villalkozds. Val6jdban te magad vagy a
véllalkozds, nem pedig “inditasz” egy vallalkozdst. A
véllalkozdsod értéke — a te értéked — a sajdt bevételt
teremtd képességed értéke.

A ldnyaim négy és hét évesek. Mindketten képesek
tetszésiik szerint bevételt termelni azdltal, hogy a sajdt
egyedi éreékeiket elcserélik valaki olyannal, aki hajlandé
pénzt adni érte. Nincs szitkségitk iizleti tervre, sem
limonddét drusité bodéra hogy noveljék a bevételiiket.
Ok mind a ketten sajit jogon egy-egy véllalkozs.
Egyébkent azt is eldrulom, hogy mindkét gyermekemnek
mdr tobb pénze van félrerakva, mint az amerikai lakossdg
50%-dnak (mert az amerikai lakossdg 50%-dnak egy
dollarja sincs megtakaritva vészhelyzet esetére — a szerk.)

“Te magad vagy a villalkozds, nem pedig “inditasz” egy
véllalkozdst.”
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fejezet 6

4. 1épés:
Kinél van a pénzem?

Ez annyira egyszerd, fantasztikus és zsenidlis, amint
megérted. Csak kérdezd meg magadtdl, “Kinél van a
pénzem?” Az emberek véllalkozdsokba kezdenek és iizleti
terveket készitenek, de soha nem teszik fel ezt az egyszer(i
kérdést.

Készits listdt arrdl, kinél van a pénzed — az a pénz, amit
meg akarsz szerezni - és taldld ki, mit tudsz nekik cserébe
adni érte. Legyen az egy szolgdltatds, egy termék vagy
egy otlet - mindig azt a kérdést kell feltenned magadnak,
“Kinél van a pénzem?” Nem pénzt kell keresned, hanem
megtaldlnod azokat, akik mdr &sszeszedték a pénzt,
akiknek van pénziik, és elcserélned veliik azt, ami neked
van (szakértelem és tudds stb.), arra ami nekik van

(pénziik).

Start investing most of, if not all of, your time with
Kezdd el a legtobb idddet (ha nem az 8sszeset) azokba az
emberekbe fektetni, akik a listddon vannak. A milliomos
gondolkoddsmédodat e koré épitsd fel, tolesd minden
éber éradat és az Ssszes energiddat azzal, hogy kiszolgdlod
azokat, akiknek arra van sziiksége, ami neked van.

Huszonkilenc éves koromban, amikor az elsé cégemet
kezdtem, minden id8met azzal t6ltottem, hogy olyan
emberekkel taldlkozzam, akik meg tudtdk venni a
termékemet, és szinte egy percet sem tdltdttem azokkal,
akik nem tudtdk és/vagy nem akartdk megvenni.

A feleségemmel nemrég egy konferencidn voltunk, és
emlékeztettem 6t erre “Elena, csak négy-hat emberrel
kell taldkoznunk itt.” Amikor a munkatirsaim velem
utaznak egy konfencidra, Sket is emlékeztetem erre:
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“Legyetek kedvesek mindenkivel, de ne feledjétek, azért
vagyunk itt, hogy azokkal az emberekkel taldlkozzunk,
akiknél a pénziink van.” Ezen kell, hogy a legfébb
hangsuly legyen. Ha nem igy jdrsz el, azzal lehet8ségeket
veszitesz és olyan emberekre pazarlod az id8d, akik nem
tudnak és nem fognak befektetni az 6tleteidbe.

Ugy hangzik, mintha egy rossz, 6nzé és kapzsi ember
lennék, ugye? Nos, senki nem hiv rossz embernek,
amikor a vacsora utdn a szamldt én 4llom. Senki sem
hiszi, hogy 6nz8 vagyok, amikor hitelre van sziiksége,
és én vagyok az egyetlen, aki segithet, mert csak én
rendelkezem készpénzzel. Amikor egy (j iizletet szeretnél
elkezdeni velem, amihez én adom a t6két, oriilni fogsz
annak, hogy én a pénziigyeimre koncentréltam.

Ez a vagyon megteremtésének kemény, hideg és egyszer(i
ténye - “Kévesd a pénzt, “ mint mondjik. Ha minden
idédet olyanokkal t5ltdd, akik nem tudnak fizetnek, a
végén te is olyan leszel, aki nem tud fizetni. “Kinél van a
pénzem?” az egyik legerdteljesebb “sz6lds” a vagyon és az
id8 megteremtésében.

“Ha minden id8det olyanokkal t5ltod, akik nem
fizetnek, a végén te is olyan leszel, aki nem tud fizetni.”

Ugyanakkor minél tobb embernek segitesz, anndl t5bb
pénzed lesz. Ha azt szeretnéd, hogy legyen egymillidrd
dolldrod, egyszerlien csak segits egymillidrd embernek.
Akiknek a legnagyobb segitségre van sziikségiik ezen a
bolygén, azoknak dltaldban nem sok pénziik van. Igy
szitkségiik lesz arra, hogy neked legyen pénzed, amibdl
azokat a megolddsokat ki lehet taldlni, amivel nekik
segitesz. Taldld meg a mddjét annak, hogyan tudsz
segiteni egymillidrd embernek és elég j6 esélyed van arra,
hogy a végén egymillidrd dolldrnal sokkal t5bb lesz a
tiéd. A végén a pénznél sokkal nagyobbb értéket fogsz
kapni. A végén a valédi gazdagsdg lesz a tiéd: bardtokat,
tdmogatdst, szeretetet, egy orokséget hagysz a vildgra,
amiért vildgszinten elismernek és csoddlnak.
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Szeretnék egyértelmiien fogalmazni: nem fogsz tudni
egymillidrd embernek segiteni pénz nélkiil, vagy anélkiil,
hogy taldlndl olyat, akinek van pénze!

fgy kérdezd meg magadtdl, “Kinél van a pénzem?”.
Es addig kérdezd, amig vélaszokat nem kapsz. Amikor
teljesen elkdtelezed magad e mellett az elképzelés mellett,
a pénz Ggy fog kovetni, mint a vardzslat. Ha egyike
vagy azoknak, akik nem szeretnek mdsokkal beszélni és
megmagyardztad magadnak, hogy ez azért van igy, mert
introvertdlt vagy, mert félénk vagy, tedd tdl rajta magad!
Emlékeztesd magad arra, hogy mennyire nem szereted
azt, amikor nincs pénzed, vagy épp csak annyi van, hogy
kihtzd bel8le hé végéig. Amikor a céljaid elég nagyok,
fel fogsz hagyni azzal, hogy 6nmagadnak hazugsdgokat
és a gyenge kifogdsokat taldlj ki.

Nem fogsz meggazdagodni a gardrdb szekrényedbdl, sem
a gardzsodbdl, sem a nappalidbdl. Ez nem igy miikodik.
Minden egyes gardzsmillidrdos tgy lett azza, hogy végiil
kiment a gardzsdbdl, hogy eladja az dtletét, a taldlmanydc
vagy a termékét.

“Aikor a céljaid elég nagyok, fel fogsz hagyni azzal, hogy
onmagadnak hazugsdgokat és gyenge kifogdsokat taldlj
ki.”

A pénztelenségbdl kivezetd tton egészen oddig, amikor az
elsé 5 millidém mér bent volt a bankban, csak egy dolgra
fokuszdltam, “Kinél van a pénzem?”. Evente 300 napot
voltam dton, hat éven keresztiil, és minden lehetséges
vevl (befektetd) ajtajdn bekopogtattam, akik az iizleti
otletemre vevék voltak. Szolgdltatdst nydjrottam nekik
8k pedig ezt elcseréleék a pénziikre.

Gytilsltem minden egyes pillanatdt. Nem ezt akartam
csindlni, nem szerettem csindlni, de mégis minden reggel
felkeltem, hogy ezt csindljam. T6bb ezer ingyenes iizleti
megbeszélést bonyolitottam az Egyesiilt Allamokban és
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Kanaddban, a sajét koltségemen, hogy is,ertté tegyem
magam, hogy megtaldljam a lehet8ségét annak, hogy
megfeleld vevkkel taldlkozhassam, abban reménykedve,
hogy pénzt tudok 6sszegylijteni a termékem eladdsabdl,
amivel névelni tudtam a bevételemet.

A millirdos Mark Cuban-t idézem: “A legfontosabb
dolog az iizleti vildgban, hogy megtanulj értékesitési.”
Az ériékesités pedig egyszerien ennyi, “Kinél van a
pénzem?”

Amint elkotelezed magad arra, hogy ezt a kérdést
allandban feltedd, akkor az értékesitést is tokéletesen
el akarod majd sajdtitani. Ebben segit neked a
CardoneUniversity.com. De addig is, ird meg a listdt
, hogy ki az aki kvalifikdle és tedd magad ismertté

szamukra.

Ha pénzhidnnyal kiizdesz, az azért van, mert nem a
megfelel6 emberekbe invesztdlod az id8det és nem az
alapjdn, hogy, “Kinél van a pénzem?”. Ezen a bolygén
nincs pénzhidny. Tehdt ha egydltaldn nincs pénzed, ott
neked van valami hidnyossdgod a pénzzel kapcsolatban.
Ha az idédet arra forditod, hogy “Kinél van a pénzem?”,
akkor mindig, mindig, mindig pénzben fogod ldtni
az eredményt. Es ha mdr sikeriil olyan emberekkel
taldlkoznod, akiknek van pénziik és mégis pénz nélkiil
jossz el, akkor iratkozz be hozzdm a CardoneUniversity.
com-ra és segitek megoldani ezeket a hidnyossdgokat is.

De el8szor kérdezd meg magadtél, “Kinél van a pénzem?”
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7. fejezet

5. 1épés:
Elj ugy, mintha nem lenne
pénzed!

Ahogy elkezd a jovedelmed névekedni, az életviteled
maradjon szerény. Azt mondtam maradj szerény,
nem azt, hogy szegény. Van egy irdnyelvem a pénzzel
kapcsolatban, ami pedig az, hogy soha, de soha ne engedd
a pénzt csak gy ott ticsdrogni. Amint elkezdtem novelni
a bevételemet, a tobbletet régton dttettem a “szent és
sérthetetlen” szdmldkra, amelyekhez nem fértem hozzd
és ki voltak jelolve jovébeli beruhdzdsok céljdra.

Amint elkezdtem a bevételemet névelni, odamentem
a munkaadémhoz és megkértem arra, hogy a bruttd,
addzds eldtti fizetésem 40%-4t kdzvetleniil helyezze el
azokra a személyes bankszdmldkra, amitket erre a célra
nyitottam. Azt mondta, ezt nem tudjék megtenni. Erre azt
mondtam: “Ha az adéhivatalnak meg tudod tenni, akkor
nekem is.” Igy nyitottam hdrom megtakaritdsi szdmldt,
mindegyiknek adtam egy kiilonleges nevet. Ezeket “szent
és sérthetetlen” jovébeni befektetésként kezeltem. (Soha
ne haszndld ezeket nyugdijel8takarékossdgi szamlaként).

Emlékszem, amikor legeldszor hallottam Michael
Douglas-tél a “Wall Street” cimd filmben “A pénz soha
nem alszik” . Gondoltam magamban, “Az lehet, de
elunja magac!”

Tudtam, mdsok szokdsait megfigyelve, ha a pénz csak
ott iicsordg akkor vagy elkéltilg<, vagy elherddljak. Mivel
nem biztam meg magamban annyira, hogy csak tgy ott
tudom hagyni a készpénzt ticsorogni, igy amint tobblet
bevételre tettem szert, azonnal 4tirdnyitotram Oket
azokra a szdmldkra, amelyek a jovébeli beruhdzdsoknak
és passziv jovedelem kialakitdsdnak voltak fenntartva.
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Huszonhat éves voltam, amikor elkezdtem ezt csindlni. Ez
tette lehetdvé, hogy finanszirozni tudjam az els§ cégemet,
majd a mdsodik cégemet, majd az ingatlanvéllalatomat
is. Az igazi elénye ennek a stratégiénal% az, hogy mindig
arra kényszeritett, hogy tovdbbra is termeljek és hogy
felilmuljam a kordbbi eredményeimet. Voltak olyan
hénapjaim péld4ul, amikor t6bb pénzt kerestem, mint
azel6tt barmikor, és az Osszeset dttettem a “szent és
sérthetetlen” szdmldimra. Emiatt néha dgy sikeriilt, hogy
elmaradtam a bérleti dijjal, bar t6bb pénzem volt mint
valaha. Ilyenkor kénytelen voltam egyezkedni a tulajjal
és haladékot kérni a bérleti dijra. Furcsa volt, mert
mindenki tudta, hogy j6l kerestem, de mégsem volt soha
pénzem. Pénztelen voltam, nem szegény, és ez miikddott.

Ez a pénztelen dllapot arra kényszeritett, hogy
folyamatosan 1j bevételre tegyek szert. Annyi embert
ldttam, akik miutdn elértek egy bizonyos pénziigyi
sikert, nem folytattdk azt, ami a sikert hozta nekik, igy
elkezdtek pénziigyileg visszafelé haladni. En azzal, hogy
pénztelen maradtam, kénytelen voltam folyamatosan
azokat a dolgokat csindlni, amik bizonyitottan sikeresek
voltak.

Ugy tiinik, hogy az emberek legjobban sziikséghelyzetben
teljesitenek. Tanulmdnyozva a szupersikereseket és
azokat, akik nem voltak azok, éridsi kiilonbségeket
fedeztem fel. A legbizarrabb az, hogy a gazdagok ugy
dolgoznak, mint akinek egy vasa sincs, mig azok, akiknek
igazdn sziikségiik lenne a pénzre, nem tgy. Mai napig
elnézem a szinlel8ket, 8k tgy alszanak, mint a gazdagok,
amig én Ugy kelek fel minden nap, mintha semmim nem
lenne. Mindketten becsapjuk sajit magunkat, de igen
eltérd végeredménnyel.

Harminc évet toltttem el azzal, hogy igy becsaptam
magam, mikor egy nap arra ébredtem, hogy tobb pénzem
volt, mint amit valaha is el tudnék kélteni. Még mai is
gy fekszem és gy kelek, mintha semmim nem lenne,
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és igyekszem a kovetkez szintre emelkedni. Tudatdban
vagyok annak, hogy az olyan dolgok amelyek az én
kontrollomon kiviil esnek - bdr valészinttlen -, képesek
veszélybe sodorni az én pénziigyeimet.

Ugyanez fog veled is megtorénni. Egy odet a
kemény munkdval pdrositva, hosszi tdvon az idével
megsokszorozva, hozzdadva az oOnfegyelmet, mindig
egyenld lesz a sikerrel. El fog jénni az a pont, nos,
amikor rendkiviil gazdag leszel és szinte semmi sem fogja
tudni megvéltoztatni ezt az 4llapotot. De meg kell érte
dolgoznod. Az otletek nagyszeriek, de semmit nem
érnek hosszt id6n keresztiil végzett kemény munka és az
onfegyelem nélkiil.

Otlet + Kemény Munka x Id6 + C)nfegyelem = Siker

Huszonot éves voltam, mikor komolyan elkdteleztem
magam a meggazdagoddsra. Fogtam az els§ 6tletemet, és
nap mint nap nagyon keményen dolgoztam azon, hogy
ez megval6suljon - hosszt idén keresztiil, kitartdan,
rendkiviili 6nfegyelemmel. Ez sikert hozott mér az elején,
ami lehetdvé tett egy kis extra pénzt. Megismételtem
ugyanezt a ciklust, most mdr pénzzel. Amikor a
megtakaritdshoz munkdt adunk, és tessziik ezt hoszabb
idén  keresztiil, valamint 6nfegyelmet gyakorlunk
a pénz felett, az meg fogja hozni a pénziigyi sikert.
Befektettem a pénzt megtakaritdsi szdmldkba, mikézben
tovdbb dolgoztam a 8 villalkozdsomban, és a tdbblet
pénzt nem koltttem el (6nfegyelem) dolgokra. Majd
felkésziiltem arra, hogy a tobblet pénzeket befektessem
Ujabb véllalkozdsokba, sdt, hogy befektessem t8bbszoros
bevételi forrdsokba.

Huszonét éves koromtdl 6tvenegy éves koromig nem
volt semmi alkohol, bulizds, kérkedés, egzotikus autdk -
egy jobb 6rdm volt. Es szinte nyaralni sem voltam.

Anélkiil, hogy tudtam volna, hogy mi lesz a mésodik
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tizletem, vagy hogy mibe fogok fektetni, folyamatosan
készitettem fel magam arra a napra, amikor bdviteni
fogok. Maradj szerény, ne szegény; vonj meg magadtdl
dolgokat ma a jov8beni pénziigyi szabadsdgodért cserébe.
Kicsit koltdibben: fizesd meg az 4rdt annak ma, hogy
holnap barmilyen 4rat ki tudj fizetni.

Egy fit nemrég megkérdezte t6lem, “Miért dolgozol
még mindig olyan keményen?” Nem akartam hosszi
filozéfiai magyardzatba belekezdeni arrdl, hogy valéjdban
én felkészillt akarok lenni egy jelentdsebb gazdasdgi
osszeomldsra is. Ugy gondoltam, 8 csak a tdrsalgds
kedvéért kérdezte, igy azt mondtam, hogy azért, mert
szeretem a munkdm, azt remélve, hogy megelégszik
ezzel a vilasszal. Erre 8 olyan butasigakat mondott,
“Csak egyszer éliink, tudod?” Majd tetézte ezzel, “Soha
nem ldtunk mdr a klubban.” Ezt gyorsan meguntam,
megveregettem a véllit és azt mondtam neki, “Soha
nem ldtsz engem a klubban, én meg soha nem l4tlak a

bankban!”

“Fizesd meg az 4rdt annak ma, hogy holnap bdrmilyen
drat ki tudj fizetni.”
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8. fejezet.

6. 1épés:
Legyen megtakaritisod, ne
csak a biztonsigért, hanem

hogy befektesd!

Befektetések ttjdn leszel szupergazdag. Az egyetlen
célja annak, hogy pénzt takarits meg, az, hogy egy nap
pénzt fektess be. En abban a hitben néttem fel, hogy
vészhelyzetek, nyugdij és az “esds napok” miatt kell
pénzt félretenni. Viszont a konyvek, amelyeket a gazdag
emberekrdl olvastam, mind arrdl széltak, hogy 6k arra
gylijtoteek és tettek félre, hogy befektethessenek, nem
pedig csak azért, hogy legyen. Huszonhat éves korom
6ta azért gylijtottem, hogy egy nap be tudjak fektetni
és béviteni tudjak, és nem csupdn azért, ha lesz egy
katasztréfa vagy vészhelyzet, amit fianszirozni tudok.

Az elsé befektetésem harmincegy éves koromban tdreént.
AzelSte hat évig tettem félre, mikdzben gy éltem, mint
aki pénztelen. Egy fickd az egyik szemindriumom utdn
odajétt hozzdm azzal az Stlettel, hogy hozzunk létre
egy gyakorlatias, aktiv részvételen alapuld, cégen beliili
képzéseket szolgaltatd véllalkozdst. Ahol a mi csapatunk
megy el a cégekhez, és Gj éreékesitési eljérdsokat
vezetnének be az éreékesitések novelésére. En  azt
mondtam neki, “En kolesonzok az 4j céghez 50.000
dolldrt, amit meg kell fizetnetek kilencven napon beliil.
Emellect fizetést kapok az informdcidimért, valamint
szdzalékot a nyereségbdl, és ha nem fizetitek vissza az
dsszeget kilencven napon beliil, nem adok kélesén még
egyszer egy garast sem. Ugyhogy miikodjon!” Akkoriban
még csak néhdny szdzezrem volt megtakaritva, de a f8
bevételem, az el6adéi karrierem egy nagyon megbizhaté
forrdsnak bizonyult, és egyre novekedett.
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Tetszett az otlet, mert szimbiotikus {izlet volt,
kapcsolédott az elsé tizletemhez is. Azaz nem kellett
levennem a figyelmemet az els cégrél ahhoz, hogy
a miésodik cégem novelni tudjam, és az elsd cégem
informdcidval litta el a mdsodik cégemet. Az 4j
partnerem kifizetettt kilencven napon belill és az gj
cég annyit fizetett az elsd évben, mint amennyit az elsé
cégem. Ezt nevezem ugrdsszer(i novekedésnek, nem csak
lépésenkénti jovedelem-emelkedésnek.

A harmadik cégem néhdny évvel a médsodik utdn jott [étre.
Harmincot éves voltam és kozel 6t éve tanulmdnyoztam
az ingatlan piacot. Tébb szdz lakéépiiletet megnéztem,
de soha nem volt meg a bdtorsigom ahhoz, hogy
meg is vegyek egyet. Végiil meghtztam a ravaszt és
megkotottem az elsd lizletet. Egy negyvennyolc lakdsos
éptilet volt Vistdban, Kalifornia dllamban, 1.95 milli6
dolldrért, 350.000 dolldros el8leg befizetésével. Ez volt a
harmadik a “szent és sérthetetlen” bankszdmldim kéziil.
Tudtam, hogy ez egy jé tzlet, igy belevigtam. Hat
évig tartott, mire megtaldltam és amikor meglett, teljes
gbzzel belevdgtam. Az els§ hénapban pénzforgalmat
eredményezett és minden hénapban azutdn. Kilencven
nap mulva megkététtem a mdsodik iizletemet,vettem
egy harmincnyolc lakdsos ingatlant Point Loma-ban,
Kalifornidban, 3 millié dolldrért. Harom évvel késébb
eladtam mindkét ingatlant, tobb mint 5 millidére,
mikdzben évi 100.000 dollart kerestem vele. A 850.000
dolldros befektetés 5.3 millié dolldros tiszta hasznot
hozott, ami 600%-os hozam.

A nyolc év, amig Ggy éltem mint egy pénztelen, nyolc év,
amig tdmaddéjdtékosként az elsd és a mdsodik cégemet
erdsitettem meg, mikozben a biztonsdgban tartottam a
“szent és sérthetetlen” szdmldimat; ezek készitettek fel
arra, hogy egy nap ezt a jelentds beruhdzdst megtehessem.
Ez volt az els6 alkalom, hogy egymillié dolldrt keressek
egyszerre. Ebben az esetben ez 5 millié volt egycsapdsra.
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Az igazsdg az, hogy tobb évnyi onfegyelem, tudds és
batorsdg eredménye, hogy abba a helyzetbe keriilhettem,
hogy meg tudjak ragadni egy ilyen lehetdséget - nem egy
szerencsés pillanaté. A legtobb ember azért nem tudja
kihaszndlni a legjobb lehet8ségeket, mert nincs pénziik,
tuddsuk, vagy a btorsiguk.

Az emberek azért nem tudnak vagyont teremteni, mert
nem fektetnek be eleget ahhoz, hogy nagy eredményeket
érjenek el. Jelentds vagyonalkotok nagyban jdtszanak,
nem kicsiben.

Ehhez az szitkséges, hogy legyen tobblet készpénzed
és onbizalmad. Amikor tudod, hogy megtaldltad
a helyes utat, akkor gyorsan adj bele mindent! A
sebesség hatalom. Ilyen%;r teljesen ki fogod meriteni
a “szent és sérthetetlen” szamldidat, amiket eddig
épitgettél. Ilyenkor teljes bizalomra lesz sziikséged az
Uj befektetéseidben és a kordbbi jovedelemforrdsaidban
is. Ha az Uj befektetéseid késdbb kezdenek el termelni,
vagy ha netaldntdn megbuknak, tudnod kell szdmitani a
kordbbi jévedelemforrasaidra.

Van olyan, hogy évekig nem fektetek be semmi djba,
és egyszerlien arra koncentrdlok hogy a mér megfévc’i
tizleteimet erdsitsem meg. Nem jétszom a pénzemmel.
Befektetek és biztosra akarok menni. Ez azt jelend,
hogy tudnom kell, mit csindlok, és a befektetésnek
egyszertinek kell lennie.

En a sz6 szoros értelmében kiszdmolom a legrosszabbb
eshet@ségeket, és ha még mindig tudok pénzt keresi
vele, belevdgok. Ilyenkor hajland6 vagyok djra mindent
készpénzforrdsomat kimeriteni, tudvdn, hogy nem
teszem ki a csalddomat - akik télem fliggenek - veszélynek,
mivel a kordbbi jovedelemforrdsaim is el tudnak tartani
minket.
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“Az emberek azért nem tudnak vagyont teremteni
maguknak, mert nem fektetnek be eleget ahhoz, hogy
nagy eredményeket érjenek el.”

Tavaly ahelyett, hogy tobb ingatlant vdsdroltam volna,
egy repiilgépbe fe%t,ettem be, vettem egy Gulfstream
200-ast. Az ingatlanpiac akkor nekem tdldrazottnak
tlnt, és annak alapjdn ahogy ¢én kalkuldlok, nem
nem ldctam értelmét, hogy twbb ingatlant vegyek.
Megint lenulliztam magam azzal, hogy befektettem
a repiilégépbe, ami ismételten arra kényszeritett, hogy
tovdbb porogjek. Azzal indokoltam a gép megvdsarldsdt,
hogy tgy hiszem, igy még tobb tigyféllel taldlkozhatok
és ez segit abban, hogy a jelenlegi tizletemet (bevétel)
erdsitsem.

Szinte mindenkinek az a véleménye, hogy egy
sugdrhajtdsi repiil8gép egy szornyt befekeetés. Kérdezd
meg barmelyik kdnyvel6t, és azt fogjdk mondani, ez egy
szornyll befektetés. Bér egyikiik sem tudna venni egy
repiil8gépet. Kérdezz meg bérkit, akinek van repiilégépe,
és 6k meg tudjédk mondani neked: “Nem érted meg egy
repiil8gép pénziigyi értékét, amig meg nem érted az idd

7.»

éreékée.

A repiilégép elsd évben visszahozta az drdc attdl
szdmitva, hogy a tulajdonosa lettem, mert lehetdvé
tette szdmomra azt, hogy még tobb alkalmas tigyféllel
taldlkozhassam, rovidebb idé alatt. Folytattam a novekvd
bevétel képletének ismétlését; megtakaritottam, hogy
befektessek, a bevételt 1épésekben, majd ugrdsszerlien
emeltem, felkésziilve a jovibeli befektetésekhez.

“Soha nem érted meg egy repiil8gép pénziigyi érékét,
amig meg nem érted az id§ éreékét.”
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9. fejezet

7. 1épés:
T6bbsoros jovedelemforrasok

Poor people try to replace flows of money while rich A
szegény emberek az egyik pénzforrdst a mdsikkal prébaljak
helyettesiteni, amig a gazdag emberek azt kiegésziteni
probdljdk, egymdshoz adni a forrdsaikat. A t6bbszords
jovedelemforrdsok létrehozdsa, a pénziigyi szabadsdg és
igazi vagyon megteremtésének Szent Grélja. Huszondt
évesen arrdl panaszkodtam, hogy milyen kevés pénzt
keresek. Ma mdr t8bb mint 6tven jévedelemforrdsom
van, ot kiilonbozd cégb6l — nem szdmitva azt a pdr
részvényt és befektetési alapot, amelyeket megvettem.

A forrdsok koziil néhdny az els§ cégembdl szdrmazik,
ami ma is a tulajdonom és én miikodtetem. Némely
forrds olyan, mint egy kis csepp, néhdny pedig olyan,
mint a tlzolt6tdml6. Mindegyik forrds mds szintd
figyelmet kivdn. Néhdny hatalmas energidt igényel, és
vannak sokkal passzivabb dramldsok is. Megbecsiilom
és értékelem mindet, és soha egyikre sem panaszkodom.
Ha panaszkodsz az anyagi helyzetedet illeten, az sosem
fog tobb neked pénzt hozni.

A leggyakoribb hiba, amit az emberek elkdvetnek
a tobbszords bevételi forrds kialakitdsdban az, hogy
otthagyjdk a régit. A mdsik leggyakoribb hiba pedig
az, hogy olyan mdsodlagos bevételi forrdst vélasztanak,
ami teljesen mds, mint az els6. Igy nem tudnak mind a
kett6nek megfelel$ figyelmet szentelni.

Amikor a miésodik bevételi forrdsodat alakitod ki,
arra lgyelj, hogy az a jelenlegi bevételi forrdsoddal
parhuzamos legyen vagy szimbidzisban legyenek és soha
ne hanyagold el az elsd forrdsodat. Példdul ha egy cégnél
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dolgozol és onnan kapsz fizetést, akkor tdreked; arra,
hogy egyre jobb legyél a munkddban, és ekozben keresd
meg a mddjit annak, hogy szert tegyél egy mdsodik
jovedelemforrdsra, ami pdrhuzamos azzal, ami a munkdd.
Legyen ez a cég keretein beliil és a munkaidédben.

“Panaszkodni az anyagi helyzetedre, sosem hoz tdbb
pénzt.”

Legtobben mésodikként egy - a munkdjukon kiviil
es6 -, kiils6 bevételi forrdst kezdenek, majd izgalomba
jonnek ettdl és figyelmen kiviil hagyjak az elsét.
Majd a végén Ujra csak egy bevételi forrdsuk marad.
A miésodik 4ltaldban gyengébb, mint az els§ valaha
volt. Amikor elkezdesz egy mdsodik bevételi forrdssal
foglalkozni, vllalj kdtelezettséget arra, hogy soha nem
hagyod figyelmen kiviil az els6t. Ha belépsz egy halézati
marketing cégbe, hasznald arra, hogy kiegészitsd vele az
els6t (mindkét irdnyban). Mindacﬁdyig, amig a jov8ben
egy ponton akdr el is hagyhatod az elsét, anélkiil, hogy
az hidnyozna, vagy rdbizod valaki mdsra, hogy irdnyitsa
helyetted. Erd el, hogy mindkét irdnyban miikédjonenek
a forrdsok! Ismertesd meg az Gj hdlézati embereket az
elsé véllalkozdsoddal, ahol dolgozol! Alakits ki kélesonds
tizleti dramldst oda-vissza, Ugy, hogy az erésitse mindkét
bevételi forrdst és mindkét céget!

Robert S. egy fizetett alkalmazottam, & késziti
videétartalmakat az irodimnak. 45.000 dollar volt az
éves fizetése az internet-osztdlyon. Rdm hallgatote és
kialakitott egy mdsodik bevételi forrdst, értékesitdként. A
jutalékokbdl az éves fizetése 90.000 dolldrra emelkedett.
Ehhez hozzdadott egy harmadik bevételi forrdst, a
GrantCardoneTV.com-nak reklimbevételeket szerzett,
amibél még tovdbbi 45.000 dolldrt keres magdnak. Ezt
hivom pdrhuzamos vagy szimbiotikus forrdsoknak, mert
ez pont beleillik abba, amit most is csindl. Nem keresett
egy mdsik munkdt a cégen kiviil. Kitaldlta, hogyan tud
még két bevételi forrdst hozzdadni a mdr meglévéhoz,
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ugyanabban a poziciéban, a munkaidejében. Igy a
szabadidejét a sajat onfejlesztésére tudja haszndlni, hogy
igy egyre okosabb és gyorsabb legyen, hogy biztosabbak
legyenek a képességei és hogy tovabbra is fejlddjon.

Soha ne fordits hdtat az els8dleges bevételi forrdsodnak
addig (ha egydltaldn), amig a késébbi forrdsok olyan
er8sek nem lesznek, hogy azokat semmi sem tudja tonkre
tenni vagy elpusztitani. Es még akkor is nagyon gondold
meg, hogy elsétdlsz-e bdrmilyen bevételi forrdstdl
- figgeteniil attdl, hogy milyen kicsi is az a forrds.
Ugyanez i%laz akkor is, amikor elkezd néni az tigyfeleid
szdma. Soha ne fordits hdtat azoknak az tigyfeleknek,
akik odajuttattak, ahol most vagy. Persze lesznek olyan
esetek, amikor okosabb odébballnod, de ez legyen a
inkdbb a kivétel, mint a szabdly.

Amikor autdékat értékesitettem, elértem annak a hatdrdt,
amennyit el tudok adni, majd mds forrdsokat kutattam fel
a kereskedésen beliil, amivel novelhettem a bevételemet,
és amivel az tigyfeleknek és a kereskedésnek is segitettem.
Megtanultam, hogyan kell egy autét finanszirozni és
azt is, hogy hogyan kell eladni. Mindenki nyert! A
pénziigyi igazgaté Ugysem akart sokdig bennmaradni, a
kereskedésnek nem kellett erre kiilon embert felvennie,
és az tgyfelekrdl pedig személyesen GC gondoskodott
— ¢én pedig igy extra pénzt kerestem. Végiil is igy sokkal
értékesebb lettem a cég, az ligyfelek és sajit magam
szamdra is.

“Soha ne fordits hdtat az els8dleges bevételi forrdsodnak.”

Semmi sem teremt jobban pénziigyi bizalmat, mint a
tobbszords, erds jovedelemforrdsok. Van egy millidrdos
bardtom, aki befektetett az ingatlan portféliémba.
Emlékszem amikor kiildtem neki egy 9.000 dolldros
csekket. O felhivott és azt mondta, “GC, szép kis csekket
kiildtél nekem. Jé6 munka volt.” 9.000 dolldr és az 8
vagyona kb.3.400.000.000! Ortilet, nem?
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Ahhoz, hogy tobbszords jévedelemforrdsokat hozz létre,
elkotelezettség kell, és kiviltképpen fegyelem, hogy
hogyan haszndlod az id8t és a pénzt. Lehet, mindez
leegyszertsitettnek  tlinik. De az egyszerd dolgok
miikddnek és bonyolult dolgok szinte soha. Ezt a szabdlyt
mellesleg évek 6ta haszndlom, ezzel a szabdllyal épitettem
fel az tizleteimet és a cégeimet. Az egyszerti mikodik.

El8szdr is emeld mega bevételedet! Majd adj hozz4 ehheza
bevételhez gy, hogy elkezdesz egy masodik, szimbiotikus
forrdst, kiterjesztve azt a dolgot amit mdr most is csindlsz!
Tedd a bankba az 8sszes tobbletpénzt, hogy egy nap majd
be tudd fektetni! Tudd, hogy mibe fektetsz! Ne jdtssz a
pénzzel és ne villalj felesleges kockdzatot, mindig menj
biztosra! Ez a befektetés U forrdsokat fog létrehozni és
j vagyont, amely lehetdvé teszi szimodra hogy Gjabb
befektetéseket teremts, amelyek tovdbbi passziv bevételi
forrdsokat fognak eredményezni, és mindekozben soha

ne vedd le a figyelmedet a kordbbiakrél.

Egy nap vedd meg a repiil8det is, hogy tovébbra is oda
mehess, ahova akarsz, akkor amikor szeretnéd, és folytasd
tovdbb ezt a folyamatot, és legyél te az a pasas, aki az
egymillié dolldrt adja jétékonysagi célokra!
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10. fejezet

8. 1épés:
Ismétlés, megerdsités
és hiperféokusz

Te is lehetsz milliomos, és annak is kellene lenned!
Lehetsz milldrdos, deka- millidrdos, vagy még anndl is
gazdagabb, ha mdr a kezdetekedl nagyban gondolkodsz,
majd hiperfékuszélsz és megismétled azokat a 1épéseket,
amiket itt lefrtam.

Fiiggetleniil attdl, hogy mdsok mit 4llitanak, a
meggazdagodds nem csak gy véletleniil torténik meg,
és tele van kihivdsokkal. Néhdny dolgot fel kell majd
dldoznod, valészintileg elég sok dolgot. Az elsd dolog, amit
fel kell adnod, az a kézéposztalybeli gondolkoddsméd.
A kovetkezd dolog, amit fel kell adnod, az az, amit
mindenki mds szérakozdsnak tart. En huszonét éven
keresztiil fizettem meg az 4rdt. Mig a tobbiek utaztak,
vakdcidztak, golfoztak vagy kalandtirdkra mentek, én
akkor vagy a pénziigyi sikeremet épitettem, vagy éppen
felkésziiltem rd.

Az els8 jele annak, hogy jé tton vagy, az, hogy akik
kozel 4llnak hozzdd elkezdik azt kérdezgetni, hogy miért
dolgozol olyan keményen? Olyanokat mondanak majd
hogy, “Soha nem ldtunk!”, “Mi toreént veled?” vagy
“Soha nincs rdnk idéd” és igy tovabb. Mikor elindulsz a
gazdagsdg kalandjdnak Gtjdn, sokan majd megprébalnak
meggydzni arrdl, hogy nem éri meg. Lesz, aki azt mondja,
hogy ez lehetetlen. De megéri. Es lehetséges. Es fontos!

A gazdagsdg kalandjdban az lesz a bonyolult, hogy
raébredsz arra, mennyi készséged hidnyzik ehhez. En
mdr elég kordn rdjottem, hogy mennyire keveset tudtam
arrol, hogyan teremtsek kapesolatot emberekkel, hogyan
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épitsek hdlézatot, hogyan kommunikdljak, hogyan
hozzak létre szoros kotelékeket és hogy milyen kevés
onbizalmam is volt. Nem tudam, hogy kell eladni,
piacra jutni, rekldmozni, értéket teremteni, tdrgyalni,
ajédnlatokat lezdrni vagy az ﬁgyfelet utankévetni. Nem
tudtam kezelni a csaléddsokat és az elutasitdsokat és még
a pénzzel sem tudtam rendesen banni. Eletemben el8szor
elkezdtem sajdt magamba befektetni. Elkoteleztem
magam amellett, hogy tanuljak. Mivel nem szerettem
olvasni, még egy olyan tanfolyamot is elvégeztem ami
azt tanitotta meg, hogy “Hogyan tanuld meg”. Ami
fantasztikus volt és lehetdvé tette azt, hogy birmit meg
tudjak tanulni és szeressem is csindlni!

Az egyik korai lépése annak, hogy megtanuld, hogyan
tudod névelni a bevételedet (3. 1épés), majd a kinél
van a pénzed (4. 1épés); ez az a pont, ahol az emberek
tobbsége elbukik. En legaldbb napi 10 6rit toltottem
heti hat nap a munkahe?yemen, és ezzel a két egyszerd
dolggal foglalkoztam, a maradék idémet dnfejlesztésére
forditottam, hogy kiépitsem azokat a képességeimet,
amelyek hidnyosak voltak.

Ahogy elkezdtem sikereket elérni - az Gj ismereteimet
haszndlva -, azonnal észrevettem, hogy megtjult az
onbizalmam és a hitem énmagamban is.

Eletemben el8szor igazdn jol éreztem magam a sajar
b4rémben. Elkezdtem biztosnak érezni magam a sajdt
képességeimben és még inkdbb elkdtelezett lettem a
sikerre. A koriilttem 1év8k egyre kritikusabbak lettek
azzal kapcsolatban, hogy nekem mi a fontos. Ez veled is
meg fog torténni, késziilj fel erre. Te vagy az egyetlen, aki
megvéltozott. Széval ne lep8dj meg, amikor Te vdtozol, az
lehet, hogy veszélyt jelent a szdmukra. Emlékszem, mikor
elkezdtem magam fejleszteni és az akkori bardtném azt
mondta, “Ne valtozz meg, én igy szeretlek, ahogy vagy.”
Gondoltam magamban, “Itt nem rélad van sz6, hanem
rélam és hogy én mit akarok!” Az én elkdtelezettségem
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az dnfejlesztésre veszélyt jelentett arra, hogy 6 nem volt
hajland 6nmagén javitani.

“Amikor véltozol, fenyegetést jelenthetsz mindazoknak,
akik nem hajlanddak vagy képesek erre.”

Ha valéban elkételezett vagy arra, hogy milliomos legyél,
el8bb vagy utdbb meg kell véltoztatnod a kérnyezetedet,
beleértve a csalddot és a bardtokat is. Ez nem jelenti
azt, hogy meg kell szabadulnod emberektdl. Csak azt
jelenti, hogy 0j embereket kell behoznod az életedbe.
A régi baritok le fognak szakadni; elveszitik majd
érdeklédésiiket irdntad. Idegesiteni fogod 8ket. Ha azt
akarod, hogy a jolét klubjaba keriilj, 4j kapcsolatokra
lesz szitkséged. Ez azt jelenti, felfelé kell haladnod,
nem széltébe és nem lefelé. Ha nem vdltoztatod meg a
kérnyezetedet, nem fog sikertilni!

Készits egy listdt olyan emberekrdl a vdrosban, ahol élsz,
akik rendkiviil sikeresek, mozgdsban vannak, szeretik
fejleszteni magukat, akik aktivak a jétékonysdg terén,
akik id8t fekeetnek az életitk mindéségének javitdsdba, és
nem csak panaszkodnak dllandéan. Vedd koriil magad
ezekkel az emberekkel. En egyike vagyok ezeknek.
A feleségem, a gyerckeim, azok az emberek, akik a
cégeimben dolgoznak, mind elkotelezettek sajdt maguk
fejlesztésére. Arra, hogy a lehetd legjobbak legyenek és
segitsenek mdsoknak ugyanezt az anyagi szabadsdgot
elérni.

A sikernek elkotelezett emberek azt szeretnék, hogy
misok is sikeresek legyenek. Azok az emberek, akik
elkotelezettek bizonyos régi dllapotok irdnt, azt az
4llapotot akarjdk ldtni maguk kériil. Ha nem olyan
emberek vesznek koriil, akiket szeretnél, menj és kapd
el 8ket!

Az egyik médja annak, hogy megtaldld a megefelel§
embereket, hogy fektess sajit magadba! Menj
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konferencidkra, megbeszélésekre, csatlakozz ldngelmék
csoportjdhoz és hdlézati marketing csoportokhoz!

Ne szdnj id6t és ne koéles pénzt dolgokra, jdtékokra,
vakdciéra vagy pillanatnyi dolgokra! A legbiztosabb
befektetés az életedben — TE. Az onfejlesztéste és az
oktatdsra kolts annyit, amennyit csak kell!l Ha pénzt is
kell kolesonkérned ehhez, tedd meg. Emlékezz rd, hogy
te mdr nem csak szdmldkat akarsz fizetni! Te a “milliomos
és rendkiviil gazdag akarsz lenni” jdtszmdt jdtszod.
Keresd meg a technoldgidkat, amelyek segitségével
felszabadithatod a benned rejlé lehetdségeket.

Amikor foganatositod ezt a nyolc egyszer(i 1épést, meg
tudok igérni néhdny dolgot:

(1) Nehezebb lesz, mint gondolndd.

(2) Kénnyebb lesz, mint gondolndd.

(3) Sokkal tobbet el fogsz érni, mint amirl valaha azt
gondoltad, hogy lehetséges.

Ha azt kérdezed, lehetséges-e az, hogy bdrki képes
meggazdagodni? Nem tudom, hogy ‘bdrki’ képes-e.
Kétlem hogy ‘csak akdrki’ gy felveszi ezt a konyvet és
még kevesebben fogjdk minden nap magukndl tartani.
Tudom, hogy neked sikeriilni fog, ha egyszerlien csak azt
teszed, amit itt olvastdl.

Ne felejtsd el, hogy tartsd magadndl a Milliomos fiizetet
amig el nem éred az elsé milliédat! Es én legyek az elsd,
akit értesitesz!

Bardtod,
Grant Cardone
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The 10X Rule by Grant Cardone
The Art of the Deal by Donald Trump
The Closers Survival Guide by Grant Cardone
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The Problems of Work by L. Ron Hubbard
The Richest Man in Babylon by George S. Classons
The Science of Getting Rich by Wallace D. Wattles
Sell or Be Sold by Grant Cardone
The Warren Buffet Way by Robert B. Hagstrom
Think and Grow Rich by Napoleon Hill

50














